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EMPRESAS

Finanzas

personales
Por Lizbeth A

a decision de contratar un crédito

Lpersonalimplica un compromiso de
pago dando muchas veces en garantia
una prenda, un bien, el flujo de su nédmi-
na cuando se carga a sucuentade cheques,
0 en otras ocasiones hasta métodos menaos
ortadoxos como el hostigamiento en el caso de
algunos agictistas. Es por ello gue esta decision
genera una obligacién de parte de quien lo solicita
de analizar muy bien sus alternativas, que estan
muchas veces en funcion a:

- Monto de ingresos

- Tipo de ingresos (fijos o variables)

. Garantias ofrecidas

. Experiencia crediticia

En éste articulo encontrard cada una de las op-
ciones que hay en el mercade, los requisitos mas co-
munes gue solicitan para otorgar un créditoy los ran-
gos de costos mas comunes, tome la mejor decision.

El primer paso

Antes de adquirir un crédito identifigue bien el tipo
de producto financiero que requiere, ya que ello le
puede impactar de manera impaortante en los cos-
tos, por ejemplo, si quisiera complementar para la

Conozca cuanto
cuestany cudl le
conviene mas

adquisicion de un mobiliario para su hogar, le con-
viene tomar un crédito comercial con alguna
tienda departamental o de servicio, ya que estos
créditos cuentan con la garantia natural del des-
tino propio, lo cual mitiga el riesgo de la desviacion
de recursosy consecuentemente el costo financiero
de su crédito; de otra forma silo financiara con otra
opcién como tarjeta de crédito, entidades de cré-
dito y ahorro popular, sus costos financieros serian
mucho mayores.

Identifique su nivel
de acceso y opciones

Esto tiene que ver con lo comentado al prin-
cipio, de evaluar de acuerdo a sus condiciones
financieras las opciones de financiamiento per-
sonal que existen.

En el siguiente recuadro podrd observar las dis-
ponibles en el mercado.
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20-32 por
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anual.

>

The 30 Minute Fitness Experience

La franquicia de
gimnasios para hombres
de mas rapido crecimiento

en los Estados Unidos
illegd a México!

¢Qué es CUTS?

Es un nuevo concepto de gimnasio y
sistema de entrenamiento para el
eficaz acondicionamiento fisico del
hombre ocupado: itan sélo 30
minutos por dia, 3 dias por semanal!

® Territorios protegidos

® Retorno de inversion a corto
plazo

® Negocio facil de administrar

con el minimo personal

Posicion No. 300 de la lista
“2006 Franchise 500”
Entrepreneur Magazine

Franquicias disponibles
en toda la repiiblica.
En operacion: Monterrey,
Chihuahua y D.F.

enrique.flores@cutsfitness.com
Tel: 01 (55) 1090-2730

Fax: o1 (55) 5660-7797
www.cutsfitness.com




EMPRESAS  Finanzas
HOY personales

e | " - ¥ .
Wy el L B P 7 s S
= " < B 4

 MNoests No estd g
" regulado regulado Regylédo‘ 127 : e L
; ‘ | Accesibl
persona que
Accesible al Accesible ala Accesiblea csibifla | /| 4@ mwﬁg
i i persona que 1sona que Al
e;n.go ‘ ' q . ¥ | persona que al
sin import , j .
.y 4 0 Quien ya ha
'montos mini mini © mil # Iy L '“'ﬁ“"
=y 3 W - : ; montes minimos |  experiencia experiencia
' mada- | Aproximad Aproximada- o S N
e 21, (Aprox. desde crediticia, crediticia,
- mente d mente de ' mentedes ; : : 1
il i AN $20 mil hasta | montos minimos. {montos minimos.
g LU g {0 tpsta $300 mil pesos) | Aproximada- imada-
t 1004 im ilpesos, | *200 eS| ARt | @RI
F4 3 i
 — | Wﬁ

SA
s CsTOSA
Ahora queya conoce las opciones que
tiene a la mano, le recomendamos ne-
gociar las mejores condiciones, es muy
importante que determine su posicion
frente al prestamistay procure negociar

Analice sus opciones las mejores condiciones que se adecuen
Ahora que conoce la oferta esimportante que antes de tomar a sus necesidades, ya sea de plazo, mon-
una decision, reflexione en los siguientes puntos: to, garantia, tasa, pre-pagos, finiquitos

1. El costo todo incluido, también definido como tasa CAT,que  anticipados, etcétera. Ya que con ello
es la tasa anual equivalente que incluye todos los costos podrd determinar su mejor opcién de
como comisiones, interés, gastos, entre otras cuotas que  acuerdo a sus necesidades financierasy
repercutirdn en la opcién que elija garantizar que el préstamo no represente

2. Las condiciones financieras, es decir a qué lo condicionan una dura carga que tenga que asumir
con el préstamo, por ejemplo, a abrir una cuenta de cheques quizéas por mas de un ano. Saque prove-
y mantener un saldo promedio minimo. choasucréditoeinviértaloenalgo que

54 3. Los requisitos para la apertura del crédito. genere beneficios de largo plazo. N




CONSEJOS DE
seguridad

Tome en cuenta estas recomendaciones basadas
enlos consejos que proporciona la CONDUSEF sobre
endeudamientos con tarjetas de crédito, ello le dara

muchos elementos previosala negociacion y blsque-

da de su crédito:
1. Antes de contratar verifique varias opciones,
recuerde que hay diferentes instituciones financieras que
ofrecen el producto o servicio que desea contratar, por lo que
es conveniente que verifique cual se adecua a sus necesidades y a su

bolsillo, asi como los beneficios que cada una le puede brindar.
Nunca firme sin antes leer. Una vez que firma un documento, estd aceptando los dere-
chos y obligaciones que ahi se especifican, por lo tanto es conveniente que siempre leay
comprenda el contenido de todos los documentos que la institucién financiera le solicite
firmar.
Aclare dudas con su asesor. El representante de la institucion es el encargado de expli-
carle todas lasimplicaciones de los documentos que deberd firmary compromisos que asumira,
asi como describirle con precision las caracteristicas y forma de funcionamiento del pro-
ducto o servicio que desea contratar. Consulte con él todas sus dudas y si su asesor no fuera
lo suficientemente claro solicite que alguien mds lo auxilie.

. Lainformacion que le comento el asesor, debe estar en su contrato, asegtirese de

ello ya que con frecuencia hay diferencia entre lo que el asesor o representante le explica
sobre el producto o servicio y las caracteristicas o beneficios reales del mismo.
Endondeya quién presentaruna queja, pregunte el procedimiento que deberd seguir
para cualquier tramite relacionado con inconformidades.

Anexos, si el contrato menciona algtin anexo como parte del mismo, asegtrese de leerlo
y de que éste se integre al contrato, firmandolo tanto usted como la institucion financiera.
Al firmar, usted tendra obligaciones, asesorese sobre todas las obligaciones que ten-
dra que cumplir al firmar el contrato por el producto o servicio que le ofrecen y verifique
que su presupuesto y las condiciones del servicio son adecuadas y que podra cumplirlas sin
dificultad.

Revise periédicamente las condiciones del producto o servicio, generalmente las
instituciones financieras envian en los estados de cuenta informacidn sobre algin cambio
que un producto o servicio sufrird a partir de determinada fecha. Se recomienda leer con
detalle estas modificaciones y en caso de tener alguna pregunta, acérquese con un asesor.
Sus datos son confidenciales, nunca proporcione datos o claves personales de acceso
a personas que no le comprueben pertenecer a la institucion financiera con identifica-
ciones oficiales.

10. Solicite claves de confirmacion, si rea-

liza operaciones por via telefdnica, asequ-
rese de que le proporcionen un nimero de
confirmacién de la operacion, o bien sirea-
liza operaciones por medio de Internet, no
olvide imprimirsu comprobante, ya que con
esto podrd realizar cualquier tramite de
aclaracion o queja acerca de la misma.

ACERCA DE LA AUTORA:

Licenciada en Administracion y Finanzas.

crédito, inversiones y finanzas.
lizalavez@hotamil.com

Especialista en temas Pymes de administracién,

Deliciosa Eranquicia
- Desde tu hogar o
“tlocal comercial.

~ Financiamiento TOTAL

Incluye TODO lo necesario:
Equipo, materiales,
capacitacion y publicidad.

.Ade.mas CUrsosRpermanentes
NdelcapacitacionSINICOSTIOlde

a  Paletas Paletas
" deBombon demanzanc

CalletasiRalysEIodicionolSReposielio

Rina

Tels: (871) 215-07-12 y 213-08-39
franquicias quequimagico.commx / ed#ms@qnqmcomm

= et e




	escanear0003
	escanear0004
	escanear0005
	escanear0006
	escanear0007

