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¢Me conviene

un credito?

S| QUIERE CAPITAL PARA EXTENDER SU NEGOCIO, PERO NO SABE A DONDE
DIRIGIRSE, ESTA INFORMACION LE RESULTARA DE GRAN UTILIDAD

funciona desde hace seis anos y nunca he teni-

do necesidad de financiamiento, sin embargo,
uno de los factores que ha impedido mi expansion como
empresario es, precisamente, la falta de capital para comprar
un terreno y ya no pagar renta. Asimismo, necesito dinero
para mejorar los servicios pues los equipos del taller no tra-
bajan al 100 por ciento, ya que el personal no esta capacita-
do para operarlos.

“También me qustaria importar llantas y comercializarlas a
buen precio en el mercado nacional. Para todo mi plan de
expansion necesito dinero. /Podrian indicarme donde conse-
guir un financiamiento que no requiera aval o una propiedad?
He encontrado que en algunos lugares me dan crédito para
una bodega y no para un terreno. ¢A quién acudo?”

Francisco Pantoja; francisco.franciscopantoja2@gmail.com

‘ ‘ T ENGO UN NEGOCIO DE MANTENIMIENTO AUTOMOTRIZ que

Le sugiero que, por las condiciones de su solicitud, acuda en
primer instancia a la banca de desarrollo o a la Secretaria de
Economia, ya que su caso (como se habra percatado) no tiene
muchas opciones de financiamiento a través de la banca; sin
embargo, en dichas instituciones lo podran asesorar ya que a
través de intermediarios financieros no bancarios o especiali-
zados encontrara opciones adicionales de financiamiento en
condiciones accesibles y, en algunos casos, sin la necesidad
de contar con un aval que tenga bienes inmuebles.

Para el caso de la adguisicion de terreno y de equipos,
usted puede acercarse a los organismos mencionados, que
sequramente lo canalizaran con las arrendadoras financie-
ras, intermediarios financieros especialistas en otorgar este
tipo de créditos.

Para mayor referencia, consulte la Asociacion Mexicana de
Arrendadoras Financieras, en donde encontrara un directorio
con varias posibilidades. Mas informacion en la seccion Con-
tactos de este nimero.

En cuanto a la importacion de llantas, le sugerimos asesorar-
se en Bancomext, en donde también encontrara ofertas comer-
ciales para importar, lineas de crédito para la importacion y
capital de trabajo.




Es importante que considere lo
que requieren los intermediarios
financieros cuando evaltian su soli-
(itud, ya que esto ayudara a prepa-
far concertadamente su solicitud de
gédito y, consecuentemente, a
tener una mayor probabilidad de
exito.

Los cinco puntos basicos que re-
quiere analizar una entidad finan-
(iera se resumen en:

1. SEGURIDAD DEL PROYECTO, ba-
sada en la informacion
financiera historica del
negocio, es decir, que la
empresa demuestre ser
exitosa.

. DesTino soupo. Que el pro-
posito del crédito conlleve
una utilizacién de recursos
gue le permita al negocio
crecer y no lo contrario.

. CALIDAD MORAL DEL SOLICITAN-
Te. Que quien solicita y sus
accionistas no hayan tenido
atrasos frecuentes o mora
en créditos anteriores. Esto
con base en las consultas
crediticias de su empresa.

4. COMPROMISO DE PAGO. La em-
presa cuenta con inyeccién
de capital de sus socios,
arraigo en el negocio vy, en
algunos casos, el aval del
principal accionista o com-
promiso de éste hacia el
negocio.
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5. SEGURIDAD DEL PaGo. Capaci-
dad de generacion de flujo
de su negocio.

Si cuenta con estos solidos aspec-
tos y acude al intermediario finan-
ciero adecuado, podra hacerse
acreedor de un crédito en las mejo-
res condiciones de acuerdo a sus
necesidades. @

llustracian: Ruth Rodriguez
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¢ Quiere
saber
por donde
empezar?

Herramientas para planear
Estrategias para crecer
Opciones para invertir

Expertos para consultar
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